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Grace a son modele mathématique, KPl modélise le cycle

de vie des équipements et l'impact des investissements

sur la durée de vie de ces équipements.

A

Etat neuf

Travaux effectués au bon moment

Vétusteé

—>

Durée de vie . Yy |
Enjeu colossal a I'échelle du parc
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CAPEX intelligence
déploye chez

Auchan |3ETAIL

/ pays
. < “HNFE "‘!““'1“.\ )
rilotage Plan pluriafnuel sur 1000 sites

‘w'o
5 millions de m%de bati
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Une équipe experimentée
JéYame DELSDL “— OEO CO-FONDATEUR

- 47 ans- HEC Paris
t 4 ‘ 10 ans en tant que Enterprise Sales Director chez Elutions \ Stuart SDU«DWQ% -CTO CO-FONDATEUR

* 51 ans—PhD en machine learning /Université de Manchester

9 13 ans en tant que R&D & Programme Directeur chez Elutions

&= D

Julie Azigres — Business Dev,

47 ans —EDHEC Lille (Corporate finance) K P ‘ :
20 ans de ventes stratégiques | JOMV\, Conners -DC\/CLD‘P‘P&MY FYDV\}t—BV\/d
intelligence -

44 ans- Dipdme d’ingénieur/Dundee University
10 ans en tant que lead developer pour Salesforce

Lue Jean — Architecte (T
58 ans—Dipléme d’architecte DPLG

20 ans en tant qu’architecte

15 ans en tant que Directeur technique chez Auchan (Russie, Ukraine..)

Confidentiel - © KPI Intelligence 2020

47 ans —Dipléme d’IT /Saint Etienne Télécom
Expert en Django, Python, Javascript, Angular
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Une base de connaissance,
alimentée par vos équipes &
partenaires, afin de mieux
maitriser |’évolution technique

de vos immeubles

SN~—

Un outil d’aide a la

decision pour planifier les
investissements et arbitrer en

toute connaissance de cause

Un outil de suivi du

workflow pour piloter les

différentes étapes du plan
pluriannuel de travaux

KPI

intelligence
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4 www.capex-intelligence.com
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Conformite
reglementaire

Ressenti
commercial/public



100 000 k€

75000 k€

50000 k€

25000 k€

0ke

86 738 k€

66 198 ke 72 456 k€

28 235 k€
16 345 k€
2375k€

2019 2020 2021
(Total : 23 458 k€) (Total : 24 432 k€) (Total : 12 456 k£)

Demandé Validé
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49 345 k€

2022
(Total 9 345 k€)

Dépensé




2 clients aujourd hui :

Déja facturé

Total Contracted
Value

Objectif 2020-24

Retailer A

470 k€
Asset manager A

1 500 k€

2 700 k€

O Société qui gére un fort patrimoine immobilier pour les

besoins de leur activité principale

2 verticals:

@® Société dont la principale activité est I'immobilier

commercial : Asset / Property / Facility manager

"/ KP]

intelligence
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e « dealpipe » montre I'intérét de prospects
Issus d’horizons tres différents

y

O DISCOVERY MEETINGS : 19 prospects

INTEREST : 11 prospects souhaitent aller plus loin : 7 asset managers avec un total
de 200 Mds € AUM* + 4 sociétés du CAC 40

O PROPOSAL : 2 propositions en négociation
(LOI signé avec un de ces clients, un asset manager avec 18 Mds € AUM*)

ACTION : nous avons des partenaires comme VINCI FACILITIES pour déployer notre

plateforme aupres de clients

* real-estate Assets Under Management
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Nos besoins pour accélérer la pénétration du marché

Levée securisée

110 k€ 240 k€ 251 k€ 150 k€ 750 k€
Poste Montant
Finalisation de la V3 de la plateforme 400 k€
Recrutement de 3 développeurs des Nov. 20 350 k€

Recrutement d’une taskforce * pour le déploiement des projets clients des T1 21

* 1 directeur de compte + 1 expert CAPEX + 1 plateforme manager + 1 support client
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Notre stratégie est de nous imposer comme solution Saas
leader pour le pilotage de la stratégie d'évolution d'un

patrimoine immobilier et d'éditer un benchmark

incontournable sur le codt complet des équipements et

éléments de bati.

Q \\\\ k ;\\] .
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Prévisions de CA et de résultat sur 2020-24

8 000 K€

7 000 K€

6 000 K€

5000 K€

4 000 K€

3 000 K€

2 000 K€

1 000 K€

O K€

-1 000 K€

W Turn over

1176 K€

502 K€ .
L]

-23 K€ -106 K€
2020 2021

M Net income

2 530 K€

2 K€

2022

Confidentiel

4 810 K€

832 K€

2023

- © KPI Intelligence 2020

7001 K€

1423 K€

2024



CAPCX

outil d’aide au pilotage du plan pluriannuel

www.Kkpi-intelligence.com



https://www.kpi-intelligence.com/

